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PASSER DU CODE
A LA CLIENTELE

ETAPES CLES POUR LANCER
VOTRE ENTREPRISE SAAS

axelr



LES STRATEGIES D'ACQUISITION ET DE RETENTION DE CLIENTS

LES MESURES DE PERFORMANCE SAAS

LA CROISSANCE (SCALING)

LES PIEGES A EVITER

SV

LA PUISSANCE DE LA REPUTATION

CEDRlK LAFRANCE
PRESIDENT axe’r




POUR ACCEDER AU CONTENU, VEUILLEZ COMMUNIQUER AVEC

CEDRIK@AXELR.CA
418-806-2078
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